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团队能力

（30 分）

过往案例

1.全渠道运营经验：提供近 3年酒类（最好为露酒

或相近品类）全渠道运营成功案例，近 3年主要运

营渠道年销售额≥2000 万元（每一年度达标 5分，

最高 15 分）；

2.爆款/品牌打造能力：近 3年主导酒类单品年销

售额≥1000 万元或日成交额破 100 万元案例（5

分）。

20 分

资源整合能力

1.平台资源：与主流电商平台、即时零售平台有良

好合作历史，能获取资源支持；同时拥有或能够快

速构建区域流通的渠道网络（5分）；

2.市场资源：拥有可协同的品牌推广、市场活动等

资源（5分）。
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财务实力
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